	
	PERFIL INICIATIVA EMPRESARIAL
	



NOMBRE DE LA INICIATIVA: _____________________________________________

PROGRAMA ACADÉMICO:
      _____________________________________________





AGRICOLA



CIENCIAS DE LA VIDA
  
AGROINDUSTRIAL


INGENIERIA APLICADA
SECTOR AL QUE 
MANUFACTURA


COMERCIALIZACIÓN

PERTENECE LA
IDEA


SERVICIOS



TIC’S




OTRO




CUAL? 





IDEA




APLICACIÓN COMERCIAL








Y/O PRODUCCIÓN

ESTADO DE 

DISEÑO



PROTOTIPO

AVANCE DEL

PRODUCTO O

OTRO




CUAL? 

SERVICIO

INFORMACIÓN DEL ESTUDIANTE EMPRENDEDOR CONTACTO

NOMBRE COMPLETO:       ___________________________________________________
CORREO ELECTRONICO:
______________________________________________

TELEFONO:


______________________________________________
IDENTIFICACIÓN DEL PROBLEMA
¿Cuál es la necesidad, deficiencia, carencia o ausencia detectada en el mercado? Un problema es una necesidad, carencia o deficiencia que puede ser resuelta a través de un producto o servicio. En este punto el emprendedor deberá definir en términos claros y concretos la necesidad que atenderá con el producto/servicio o la oportunidad comercial que dio origen a la iniciativa empresarial. Es importante describir como se produce y comercializa actualmente el bien o servicio a mejorar o sustituir. En lo posible acompañar la descripción sustentada sobre datos cuantitativos de la situación. 
____________________________________________________________________________________________________________________________________________________

____________________________________________________________________________________________________________________________________________________

____________________________________________________________________________________________________________________________________________________

____________________________________________________________________________________________________________________________________________________

DESCRIPCIÓN DEL PRODUCTO
¿Describa brevemente el producto, con el cual se espera solucionar el problema identificado, incluyendo características, usos, precio? El producto o servicio es la forma tangible de satisfacer las necesidades de un mercado. Se recomienda al emprendedor describir de manera corta pero muy específica cual es el producto o servicio que piensa desarrollar, sus características físicas y técnicas, su funcionalidad o los usos específicos, cual es su innovación, precio tentativo, beneficios, entre otros. Si se trata de un servicio describa los procesos que le componen.
__________________________________________________________________________
____________________________________________________________________________________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________
____________________________________________________________________________________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________
____________________________________________________________________________________________________________________________________________________

MERCADO Y CLIENTES

Describa cual es el mercado objetivo y clientes potenciales de su iniciativa
En este punto se recomienda investigar y determinar cual será el mercado al cual irá dirigido su producto (mercado objetivo). Para esto se debe tener en cuenta las características demográficas, rangos de edad, ubicación geográfica y de estilo de vida, entre otros, de los potenciales clientes. Hacer una distinción entre el cliente y el consumidor del producto/servicio.
__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

¿Cuál es el tamaño del mercado y su posible participación?

Dimensione el tamaño del mercado al cual piensa dirigir su producto o servicio y cuanto espera vender usted como nuevo empresario. (Sea realista con sus estimaciones y procure tener en cuenta estadísticas de ventas del mercado de productos similares).
__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

COMPETIDORES Y PRODUCTOS SUSTITUTOS

¿Qué empresas ha identificado como su competencia directa e indirecta, qué productos ofrecen y cuales son sus fortalezas y debilidades?

Se deben identificar los competidores directos e indirectos, es decir, analizar los productos que ofrecen, a quien los venden, los precios, los canales de distribución que utilizan, las fortalezas y debilidades de cada uno de ellos. Es importante conocer los productos sustitutos, estos son productos o servicios diferentes al que usted plantea en su proyecto pero que satisface la misma necesidad. Los productos sustitutos pueden incidir directamente en cambios de volúmenes de venta y precios de su compañía.
__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

MODELO DE NEGOCIOS

¿Cuál es el modelo de operación para satisfacer con el producto las necesidades detectadas?
Representa la descomposición de los procesos que constituyen una empresa. Se debe identificar y explicar brevemente cada uno de los procesos de su empresa (investigación y desarrollo, producción, comercialización, servicio, etc.) y especificar cuales son las actividades que generan valor a su empresa. Además, debe definir cuáles van a ser desarrollados directamente por la empresa, cuales subcontratados a terceros o bajo alianzas. 
Procesos primarios: son la razón de ser de la organización y representan el proceso de transformación de un producto o servicio en un bien terminado y dispuesto a satisfacer la necesidad para la cual fue creado.
Procesos de apoyo: soportan la gestión de la empresa y permiten la relación de esta con el entorno. Se distinguen principalmente la administración, las finanzas, la planeación, los sistemas.
Procesos estratégicos: soportas los activos que generan la diferenciación o son fuentes de generación de ventajas competitiva.
Procesos de adaptación: permiten a la empresa adaptarse a los continuos cambios y exigencias.
__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

¿En que forma se generan los ingresos para la empresa?

El modelo de negocio es el instrumento por el cual una empresa define la forma en la que se generarán sus ingresos y beneficios. Es un resumen de cómo una empresa estructura y asigna sus recursos con el objetivo de crear un cliente.
__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

ESTRATEGIAS DE SOSTENIBILIDAD

¿Cuáles son los factores fundamentales de diferenciación de su producto?

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

¿Cuáles son los factores de éxito que ha determinado como claves para su iniciativa empresarial?

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

¿Cómo se asegura una capacidad innovadora que permita un mejoramiento continuo y un crecimiento empresarial?

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

____________________________________________________________________________________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

ESTADO DEL ARTE

¿Qué estado del arte le reconoce usted a su proyecto tanto en el ámbito nacional como mundial? (considera usted que su proyecto está a la vanguardia, utiliza tecnología de última generación, que tipo de tecnologías alternativas o sustitutas se manejan)

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

FRACASOS QUE SE CONOCEN

¿Qué fracasos se conocen en esta línea de desarrollo, en el país y el mundo?
__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

¿Cuáles son los factores de riesgo determinantes que ha identificado para su proyecto y su posible forma de minimizarlos?

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

RED DE TRABAJO
¿Cuál es el perfil de las instituciones o personas que harán parte de la red de trabajo? (externa)

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

IMPACTO SOCIAL, AMBIENTAL Y ECONÓMICO
¿Qué impactos ambientales, sociales y económicos se generan con la empresa (positivos y negativos)?

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

¿De que manera es posible minimizar los impactos negativos que se generan?

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________
__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

PUESTA EN MARCHA

¿Cuánto tiempo se requiere para poner en marcha la iniciativa empresarial?

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

_________________________________________________________________________
__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

¿Qué inversión se requieren para poner en marcha la iniciativa empresarial y con cuanto se dispone?

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

Discrimine las inversiones requeridas

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

LISTAR LAS FUENTES DE CONSULTA PARA LA INFORMACIÓN DE LA INICIATIVA
__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

EQUIPO DE TRABAJO

Recuerde que una empresa también es un equipo de trabajo estratégicamente conformado. Es muy importante conocer el perfil de competencia de los miembros del equipo que estarán al frente de la operación del negocio.  Es posible que aún no los haya contacto. Diligencie la siguiente información por cada integrante del Equipo de trabajo, (Cuando son varias personas que lo conforman).  incluyendo la del contacto líder.
__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________
__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

INFORMACIÒN GENERAL

NOMBRE Y ID DEL ESTUDIANTE: ___________________________________________

________________
 
DOCUMENTO DE IDENTIFIACION
C.C








C.E

NÚMERO: _________________








Expedida en: __________________ 
CORREO ELECTRONICO INSTITUCIONAL: _________________________________
TELEFONOS:
_______________________________________________________

EDAD:



Menor de 18



Entre 25 y 30









Entre 19 y 24



Mayor de 31
FORMACIÓN ACADEMICA
Bachiller



Técnico











Tecnológico



Profesional





¿Otro




Cual? _______________
APORTE REAL AL PROYECTO


Recursos Económicos



Gestión y conocimiento
DEDICACIÓN AL PROYECTO



Tiempo completo




Medio tiempo

¿Ninguno





Otro

Cual? __________________________

FUNCIÓN PRINCIPAL EN EL PROYECTO

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________
